sprzedazowa Liga Mistrzow

C\

algorytmia Sprzedazy



nam mito, ze rozwazasz udziat w drodze do sprzedazowej Ligi Mistrzow.
Rozejrzyj sie spokojnie. Sprawdz, czy sprzedazowa Liga Mistrzow jest dla Ciebie.

Mamy przekonanie, ze sLM jest czyms$ unikatowym na rynku.

Podczas spotkan przygotujesz z nami swojq algorytmie Sprzedazy w postaci instrukciji, ktora
odpowiada na pytanie: co zrobiC, by wynik w sprzedazy zrobiC? Nastepnie popracujemy
wspolnie wytqcznie nad kluczowymi dla Ciebie zachowaniami i czynnosSciami, ktore jak sie
zapewne domyslasz, poprowadzq Cie w strone osiggania sprzedazowych rezultatow.

Jesli uznasz, ze warto nam zaufacé, bedzie nam niezmiernie mito.
Chetnie zaprosimy do naszego Swiata.
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Czego nie znajdziesz na SLM?

NIE OTRZYMASZ WALIZKI
/BYTECZNYCH NARZED/ZI

ktore okaza sie potrzebne jak
nauka obrony rzutéw karnych
dla napastnika

bedziesz pracowac wytgcznie
nad tymi czynnosciami w
sprzedazy, ktore sa dla Ciebie
niezbedne
W 0osigganiu rezultatow

JESLI UWAZASZ ZE TALENT
W SPRZEDAZY W ZUPEtNOSCI
WYSTARCZA

powaznie zastanow sie nad
udziatem w sprzedazowej Lidze
Mistrzéw

my uwazamy zupetnie inaczej -
ciezka praca, wykonywanie
powtarzalnych czynnosci w sposob
systematyczny | jakosciowy - to
nasza recepta na sprzedazowsq Lige
Mistrzow

COVID ZMIOTt | WCIAZ ZMIATA

TRENEROW MAGIKOW

z uniwersalng i btyskawiczng recepta

na sukces w sprzedazy

na sali spotkasz rzemiesinikow,
0soby z biznesu - nie trenerdw -
pomozemy Ci doskonali¢
najskuteczniejsze dla Ciebie
czynnosci - bo wiemy, ze
uniwersalna recepta na sukces nie
Istnieje
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CO zatem znajdziesz?

PRZYGOTUJESZ WtASNA
ALGORYTMIE SPRZEDAZY

okreslisz wtasnych

(nZP), ktorych
robienie prowadzi Cie do
osiggniecia sprzedazowych
rezultatow

WYPRACUJESZ SPOSOB
WYKONYWANIA NZP

pomozemy Ci odpowiedzieC

na pytanie, co musisz robic,
aby w okreslony sposob
wykonywac swoje nZP

OTRZYMASZ NARZEDZIA

podczas ses|i warsztatowych
otrzymasz narzedzia za
pomoca ktorych udoskonalisz
swoje
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18-19.11
okreslisz Za
pomocag narzedzia

algorytmii

16-17.12

wypracujesz wtasciwy
sposob wykonywania
nZP oraz
zaczniesz prace nad
pierwszymi
otrzymujac narzedzia
do pracy

12-13.01

nastepne spotkanie
to praca nad
kolejnymi
oraz dodatkowa
porcja narzedzi,
ktore od nas
otrzymasz

CO podczas spotkan?

17-18.02

ostatnie dni to praca
nad ostatnimi
- ostatnie 2 dni to
Twoj finat drogi do
sprzedazowej Ligi
Mistrzow



rzyktady obszardw, w ktdrych okreslamy nZP
prospecting Prey Y Y Y

decydujesz na co idziesz!

# social selling - jak generowac zainteresowanie i leady?

# umawianie spotkan na zimno ‘cold calls

# mMaile generujqce spotkanie

# mierzenie dziotan prospectingowych - jak pracowac na liczbach?
# praca na poleceniach i rekomendacijach

roces sprzedaz
P P Y account management

# zadawanie pytan po mocne strony Twojego rozwigzania
# budowanie partnerskigj relaciji z klientem

# mapowanie person i skuteczna argumentacjo

# kwalifikacja i dyskwalifikacja klienta

# umiejetnosci negocjacyjne

# prezentacja rozwigzan

# prowadzenie spotkan online

# kontrolowanie procesu sprzedazy

# ustalenie procesu decyzyjnego

# analityka procesu sprzedazy 06

# budowanie account planu

# tworzenie segmentaciji klientow

# budowanie mapy organizacii

# rozwijanie sieci wptywu w organizaciji



czym jest algorytmia Sprzedazy?

as, czyli algorytmia Sprzedazy to metoda sprawnego osiggania rezultatdw w nurcie evidence-based. Jej skutecznosC

zostata do tej pory zmierzona w 140 zespotach, ponad 70 firmach. Algorytmia Sprzedazy to autorska i praktyczna metoda,

ktora prowadzi do osiggania sprzedazowych rezultatow.
Jakich rezultatow?

W wymiarze indywidualnym, czyli dla sprzedawcy to przede wszystkim wzrost catkowitej efektywnosci swoich dziatan
sprzedazowych liczonej na catym procesie sprzedazy lub zakupowym procesie klienta. bardziej przystepnym jezykiem -
doskonalgc pojedyncze, najskuteczniejsze zachowania i czynnosci, bedziesz mogt robiC mniej, coraz to lepszych
jakoSciowo dziatan, by osiggac rezultaty przed Tobqg stawiane.

W wymiarze firmmowym to przede wszystkim wzrost sprzedazy, wieksza liczbba klientdw, wyzsza marza, nowe rynki.
Wzrost, poniewaz kazdy ze sprzedawcow wie, co ma robic, a firma na najskuteczniejszych zachowaniach i czynnosciach
ustala kluczowe wskazniki efektywnosci

W ramach prowadzonych dziotan ustalamy sprzedazowe rezultaty, jakie wspdlnie z klientami chcemy osiqgnac
(wzrost sprzedazy, ilos¢ pozyskanych klientow, wyjscie na rynki zagraniczne), precyzyjnie okreslamy, nazywamy
najskuteczniejsze zachowania do ich osiggania i brudzimy rece’ ich egzekucjq. Dziackamy na zasadach
wspotodpowiedzialnosci za wynik.
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algorytmia w liczbach

140

ALGORYTMII
/ESPOtOWYCH

965

SPRZEDAWCOW
OBJETYCH
ALGORYTMIA

470

MANAGEROW

6

LAT
STOSOWANIA
METODY

1.4.10

PODSTAWA
INSTRUKCJI
SPRZEDAZY
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organizacyjnie

widzimy sie w absolutnie magicznym miegjscu - ‘Oczyszczalnia Miejsce’ niedaleko Teresina

dostaniesz ciepty positek, pyszng kawe

zadbamy o Twoj nocleg

nie musisz niczym sie przejmowac - wystarczy, ze bedziesz z nami - zaopiekujemy sie Tobq

spotykamy sie w kameralnym gronie, do 14 osob

cend 7000 pln + VAT istnieje mozliwos¢ roziozenia ptatnosci na 4 czesci
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Arkadiusz Chludzinski prowadzqcy

Arkadiusz posiada kilkunastoletnie doSwiadczenie w prowadzeniu

dziatan sprzedazowych. Pracowat w takich firmach jak Orange Polska

éAccount Manager ), Deloitte (Business Development Coordinator) oraz PwC
Head of Tax & Legal Business Development Team). Byty Senior Consultant w

Sandler Training Polska. Obecnie Partner i Head of algorytmia Sprzedazy.

Arkadiusz tqQczy wiedze praktyczng, zdobytq na polu dziatah sprzedazowych z
wiedzg naukowq. Naczelny pogromca bezrefleksyjnego i chaotycznego
podejscia do prowadzenia dziatan sprzedazowych. MitoSnik procesu, planu

| egzekucji. Sprzedawca nawrécony na marketing.

tristan tresar

25 lat w sprzedazy. 15 lat doSwiadczenia w zarzqdzaniu zespotami.
Od 15 lat prowadzi interimowe projekty sprzedazowe i menedzerskie.
Sprzedawca, menedzer sprzedazy i wdrozeniowiec.

Tworca Autorskiej metody sprawnego osiggania rezultatow - Algorytmia, ktora dzisiaj ma
juz dwie swoje specjalizacje - algorytmia Sprzedazy i algorytmia Zarzqdzania.
CEO tristan tresar - butiku wdrozeniowego.

Menedzer z 25-letnim dosSwiadczeniem w sprzedazy i w zarzgdzaniu niq.
Przez 6 lat piastowat stanowisko dyrektora ds. zarzqgdzania konsumenckimi kategoriami
produktow w Microsoft. Aktualnie 2000 osOb w zespotach, ktdrymi zarzgdza.



Konrad Gorzelak

15 lat w pracy z ludzmi dokonujacymi kluczowe zyciowe zmiany.
10 lat doSwiadczenia w psychologii organizacji w pracy z menedzerami.

Wieloletni HR Menedzer w Rossmann dla catych procesow w sitach sprzedazy.

Prowadzi interimowe projekty, na styku zespotow wykonawczych,
menedzerskich oraz hr-owych. Projektant narzedzi podnoszqcych jakos¢
istotnych dla organizacji zachowan. HR — owiec od dziatan.,

Praktyk autorskiej metody sprawnego osiqgania rezultatow — algorytmii.

prowadzqcy
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pytania?

Smiato pisz

arkadiusz@algorytmia.com

tristan@algorytmia.com

Smiatto dzwon

505.692.69I

609.991.233

Smiato zapisz sie i zarezerwuj miejsce!

13


https://www.algorytmiasprzedazy.com/slm

